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ranscurrida una semana desde que el
gobierno anunci6 la estrategia nacio-
nal del litio, la polvareda levantada se
empieza a disipar y aparecen nitida-
mente aspectos importantes de relevar.

En primer lugar, el Estado busca obtener una
mayor proporcion de los ingresos del litio, es-
pecialmente del extraido del Salar de Atacama,
la reserva de mayor calidad y menores costos del
planeta. En palabras del vicepresidente de Cor-
fo, José Miguel Benavente: “Ganar mas dinero”.
No se trata de recuperar nuestra riqueza bdsica

en manos de los “capitalistas” ni de quitarle la
gestion de este recurso al sector privado, me-
nos aun de aventar a los “corruptos”; simple-
mente, se busca mejorar nuestra posicion en
este estupendo negocio.

Siendo ese el propdsito central, es importan-
te evitar dar sefales que atemoricen a poten-
ciales inversionistas, sea en la mineria o en otros
sectores de la economia chilena. Son preocu-
pantes entonces los titulares del Financial Ti-
mes o las declaraciones de los gremios empre-
sariales en orden a asociar, con la nueva poli-
tica presentada, una suerte de nacionalizacion
0 un veto al sector privado.

Esta vez, Chile tuvo suerte. En un Decreto Ley
de 1979, y una ley de quorum calificado de 1982,
se plante6 que “no son susceptibles de conce-
sibnminera los hidrocarburos (...), el litio (...)",
debido a la importancia de éste en el proceso
de fusion nuclear, algo que nunca ocurrio.
Quién iba a pensar, hace solo unos anos, que
su precio ibaa saltar de US$5.000 a mas de US$
80.000 en noviembre pasado. Hoy, la posi-
cion del dueno es estratégica de verdad, habi-
da cuenta del hambre global por el producto.

Un segundo tema es la rapidez con que se
debe actuar. Esta ventana de precios puede
esfumarse. De hecho, el precio spot ya bajo a

USS$ 25.000. No por nada Elon Musk dijo que
“el litio es muy abundante”™; una llamada de
atencion a los negociadores instalando el sen-
tido de urgencia. SQM y Albemarle son los so-
cios naturales y con ellos se debe avanzar, ac-
tuando con frialdad, dejando de lado conside-
raciones ideologicas y buscando un resultado
win-win, tal como ocurrio en la negociacion
de Eduardo Bitrdn, decisiva para captar US$
5.000 millones en arriendos e impuestos. Hay
espacio para negociar: ;Qué ofrece el Estado a
cambio del 50 mds uno?, ;japorte en la inver-
sion, cambios en el royalty actual, autonomia
en la gestion? En fin, queda un largo camino
y la buena disposicion de las empresas asi lo
demuestra.

Un tercer tema es que se abre la opcion de
explorar y explotar en el resto de los salares, via
arrendamiento, dando paso a los “espiritus
animales”, sin otro interés que maximizar el ex-
cedente para el Estado, evitando que ello pa-
ralice el desarrollo de la industria.

En sintesis, la propuesta es un paso que de-
bimos dar hace tiempo, el que, ademas, rom-
pe el tabu de una asociacion publico-privada.
Hoy es el litio, manana Codelco con un fondo
soberano como accionista para transformarse
en un gigante minero global. ;Por qué no?




